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“Japén busca
asociarse a firmas
confiables”

Eiichi Kawahara, Embajador del Japon en Guatemala

Empresas
nacionales podran
realizar contactos
directos con
japonesas
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Siglo.21

1 Embajador de Ja-
pén en Guatemala,
Eiichi Kawahara,
resalta la oportuni-

dad que tendrdn empreésas .

de los paises miembros del
Sica de buscar pléticas direc-

tas con grandes empresarios.

de su pais, quienes basan en
la confianza gran parte de
sus negociaciones interna-
cionales. La cita tendrd lugar
la préxima semana en la ca-
pital guatemalteca.

La otra semana se reali-
zard un foro empresa-
rial. ;Como nace el inte-
rés de Japon en acercarse
alaregion?
Hace dos afios, durante el
Foro de Didlogo Jap6n-Sica,
realizado en Tokio, a nivel
de viceministros de Relacio-
nes Exteriores, en represen-
tacion de los gobiernos de
los paises miembros y del Ja-
poén, se acord6 que el segun-
do foro de negocios se reali-
zaria en Guatemala. El vice-
presidente de Keidanren, la
asociacion empresarial mds
poderosa del Japén, el St. Ko-
jima, liderara la delegacién
- de 100 empresarios que re-
presentan 50 grandes com-
pafiias y entidades.

Serd en la ciudad de Gua-
temala en el hotel Camino
Real los dias 25 y 26 de mayo
de 2015. La parte japonesa se-
rd anfitriona de la recepcion
programada en honor de los
participantes, el dia 24 de
mayo a las siete de la noche.

.Qué beneficios puede
obtener Guatemala?
Como el tamario de las com-

poneses que buscan conocer a emprendedores locales. F: CORT ESTA

paifiias representantes ja-
ponesas es inmensamente
grande y sin precedentes, se-
14, en primer lugar, una gran
oportunidad para la comuni-
dad de negocios de Guatema-
la y los paises miembros del
Sica de establecer contactos
de negocios directos. Tam-
bién permitird profundizar
la confianza entre las empre-
sas participantes al foro que,
en tercera instancia, abra pa-
S0 a compromisos mds acti-
vos de negocios con empre-
sas japonesas.

{Qué potencial ven en el
pais empresas como Mit-
subishi, Itochu y Mitsui Cor-
poration? .

Esos nombres son parte del
liderazgo de las Casas de Co-
mercio de Japén, los cuales
operan a escala global. Esas
Casas de Comercio lideres y

‘otras empresas de comercio
enviardn a sus representan- -

tes a este foro de negocios.
Ellas promueven asociacio-
nes de negocios con empre-
sas confiables en cualquier
parte del mundo.

El surgimiento del Jap6n co-
mo la segunda economia del
mundo desde 1968 por mds
de 40 afios se debe en parte a
las actividades de comercio ro-
busto de estas famosas Casas
de Comercio que emprende a
nivel mundial.

(En qué dreas?

En diversas dreas. Las Sogo-
Shosya (Casas de Comercio, en
japonés) son un buen ejem-
plo. Ellas participan en nego-
cios sin limites a nivel global.

{Qué espera Japon de esta
cita en Guatemala?

La parte japonesa espera
fuertemente que una gran
cantidad de empresarios y

empresas puedan partici-

par. Debido a que vendran

_unos 100 empresarios japo-

neses es razonable esperar
de nuestra parte que sea el
doble de empresarios y em-
presas de los paises del Sica
que puedan participar.

{Cémo planean realizar
este acercamiento?

Esperamos que durante el
Foro los gobiernos de cada

uno de los paises del Sica, in-

cluido Guatemala, puedan
presentar el ambiente de ne-
gocios de sus respectivos pai-
ses a los representantes de
las empresas japonesas.

Japon reducira su asis-
tencia financiera?

No. Hemos apoyado por mu-
cho tiempo los esfuerzos del
Gobierno de Guatemala y
sus habitantes, aunque de-
bo decir que estos aspectos
no seran tema de discusién
durante el foro.

Kawahara anticipa la presencia de 100 importantes empresarios ja-




