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Japoneses analizan incremento de 
alianzas comerciales con el Istmo

Yorihijiko Kojima es presidente del Consejo de Mitsubishi Corporation desde junio de 2010.a

La cifra de importaciones 
y exportaciones de 
Centroamérica y Japón no 
ha variado en los últimos diez 
años.
JULIA CORADO
jcorado@elperiodico.com.gt

Yorihijiko Kojima, ex vicepresiden-
te de la Comisión de América Latina 
y el Caribe de la Federación Japonesa 
de Organizaciones Económicas (KEI-
DANREN) y presidente del Consejo 
de Mitsubishi Corporation, informan 
que los empresarios de ese país ana-
lizan la forma cómo incrementar las 
relaciones comerciales entre Japón 
y el Istmo.

Japón exportó US$900 millones 
e importó US$600 millones durante 
2014, al área centroamericana.

Kojima lamenta que las cifras no 
hayan incrementado durante los úl-
timos diez años. Sin embargo asegura 
que gracias a las relaciones entre Japón 
y el Sistema de la Integración Centro-
americana, (SICA) se puedan expandir 
más las relaciones comerciales.

La SICA está integrada por ocho paí-
ses donde viven 52 millones de perso-
nas, cuyo PIB es de US$2 mil 6 millo-
nes, similar al de Filipinas, señala.

Analiza como positivo que no exis-
tan barreras arancelarias entre los 
países de la zona y ve como fortale-
za los vínculos que se puedan lograr 
por medio de México, con el que el 
país asiático fi rmó un acuerdo de li-
bre comercio y se instalaron fábri-
cas de automóviles de marcas japo-
nesas, explica.

“Aprovechando la alianza pacífi ca de 
la cooperación junto a esta zona, pode-
mos estrechar más las relaciones eco-
nómicas. La zona es muy importante, 

es como una cruz que está entre Amé-
rica del Norte y América del Sur y se 
encuentra entre los oceános Pacífi co 
y Atlántico”, recuerda.

Kojima advierte que para aprove-
char estas ventajas geográfi cas se re-
quiere crear infraestructura y logísti-
ca con el fi n de mantener vínculos en-
tre las zonas litorales, como electrici-
dad, agua potable y vivienda. “Esto no 
se puede conseguir por medio de recur-
sos públicos, por lo que aprovechando 
fondos privados se puede hacer mucho 
en infraestructura”, refi ere.

El empresario participó en mayo 
pasado en el II Foro de Negocios en-
tre Japón-SICA, denominada “Ha-
cia una Nueva Alianza, en un Entor-
no Global Dinámico”, celebrado en 
Guatemala, en el cual participaron 
110 empresarios de 52 compañías 
japonesas.

Kojima califi ca de fructíferas las con-
versaciones, ya que se discutió sobre 
la unifi cación y creación de estructu-
ra en la zona.

Explica que en julio se entrevistó 
con el Presidente de Honduras, quien 

le dio a conocer el proyecto para cons-
truir puertos en su país. “La estructura 
se puede facilitar por medio de fondos 
públicos mientras la organización de 
servicio se podría obtener por medio 
de fondos privados”, menciona.

Ve como otra buena oportunidad 
para que el Istmo pueda obtener sig-
nifi cativos ingresos el sector turismo, 
dando a conocer con énfasis la cul-
tura maya y lugares naturales, por lo 
que es importante mejorar las condi-
ciones de infraestructura y la seguri-
dad en las calles. 

Fue mi 
primera 
visita a
Guatemala. 
La gente es
amable y
cortés. Me
impresionó
de forma
positiva 
la gran 
cantidad 
de áreas 
naturales
verdes y 
el clima 
agradable,
por eso 
entiendo 
porqué en
su país
todo el
año es 
primavera”.
Yorihijiko Kojima.
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